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I B R I H I M A  G U E Y E
É T U D I A N T  E N  A U D I T

C O N T R Ô L E  D E  G E S T I O N

C O N T A C T

L O I S I R S

L A N G U E S

Q U A L I T É S
Esprit d’équipe
Polyvalent
Capacité d’adaptation
et travail en équipe 
Créativité
Sens de l’organisation
et rigueur 

Wolof - Maternelle 
Français - Courant
Anglais - Intermédiaire

Football
Cuisine
Documentaire
Voyage

C O M P É T E N C E S

F O R M A T I O N S

P R O F I L

E X P É R I E N C E S
CONSEILLER CLIENT 

Traitement des appels en suivant le script commercial.

 Prospection téléphonique de nouveaux clients et suivi des clients existants.

 Négociation commerciale pour atteindre les objectifs de vente.

 Établissement d'une relation de confiance avec les clients.

 Réalisation de campagnes de prospection téléphonique. 

Étudiant en Master 2 en Audit et Contrôle de Gestion, passionné
par l'analyse financière et la gestion des risques. Fort d'une solide
formation en finance, comptabilité et contrôle de gestion, je suis
rigoureux, méthodique et capable de m'adapter rapidement. Je
suis motivé à appliquer mes connaissances théoriques dans un
cadre professionnel stimulant. Mon objectif est de contribuer
efficacement aux missions de contrôle de gestion et d'audit tout
en développant mes compétences pratiques. 

LOGICIELS

Microsoft office
Sage comptabilité
SPSS

GLOBAL SOLUTION, Juillet à Août 2024

ibraheemagueye1999@gmail.com

Permis   A1  et B

+221 78 131 98 19

Castors cité géographique villa n°25

Analyse financière et gestion des risques
Gestion relation client
Contrôle de gestion et comptabilité
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